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veiligheidsinformatiebladen up-to-date zijn. REACH
eist namelijk ook dat je de VIB's (Veiligheidsinfor-
matiebladen, red.) op orde hebt. Ook als je inkt of
verf verkoopt, moet je weten wat de eigenschappen
zijn van de stoffen die daar in zitten en op basis
daarvan de klant adviseren over het veilig gebruik
van die producten. Bij veel bedrijven, met name bij
de importeurs en leveranciers van preparaten, blij-
ken de VIB's slecht op orde te zijn. Dat vraagt de
komende tijd veel aandacht. We zijn nu als keten
verantwoordelijk voor een veilig gebruik van chemi-
sche stoffen en moeten dat goed oppakken.’

Met de preregistratie hebben bedrijven aangegeven
welke bestaande stoffen ze de komende jaren willen
registreren, zodat ze de productie en handel daar-
van kunnen voortzetten. De periode van daadwerke-
lijk registreren is nu aangebroken. De bedoeling is
dat bedrijven samenwerken bij het verzamelen van
informatie over de stoffen voor hun dossiers. Dat
gebeurtin fora, ofwel SIEF’s. Ze zijn in elk geval

ze op termijn zeker of waarschijnlijk verboden
zullen worden. Voor die stoffen hebben we
inmiddels alternatieven gevonden. Het meren-
deel van de producten laten we in Europain
licentie maken. Onze leveranciers hebben laten
weten dat ze die stoffen zullen registreren. Van-
wege de importen blijven er voor ons nog zo'n 15
stoffen over om te registeren. Ook moeten we de
veiligheidsadviezen voor toepassing van onze
producten aanpassen. Daarvoor hebben we de
input van onze klanten nodig. Synchem Plus
heeft ons tot nu toe prima geholpen. Al met al
hebben we de zaken nu goed op een rij.’
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verplicht de resultaten van dierproeven met elkaar
te delen. Spaans: 'Voor kleine bedrijven die een
dossier willen indienen is het nog knap lastig. Ze
moeten bepalen hoe ze zich in een SIEF opstellen:
welke informatie ze wel en niet willen delen, hoe ze
een overeenkomst met andere bedrijven aangaan
over het verzamelen en delen van informatie, hoe ze
de informatie moeten beoordelen en wat ze aan een
ander bedrijven willen betalen voor testresultaten.
Stel dat je een verfproduct uit Amerika importeert
met titaandioxide erin voor hooguit enkele tientallen
tonnen per jaar, zodat je de stof pas in 2018 hoeft te
registreren. Je zit dan aan tafel met een titaandioxi-
deproducent die er honderdduizenden tonnen per
jaar van maakt en daardoor de stof al in 2010 moet
registreren. Die wil de gegevens snel op tafel heb-
kosten van het registratieproces liever over de jaren
tot 2018 spreidt. Bij dat proces bieden we begelei-
ding met Brabers Association Management.’ m

‘We laten ons professioneel
ondersteunen’

Triferto in Doetinchem handelt in minerale meststoffen, die uit de EU komen of
van buiten de EU, en met name Rusland. ‘Wij wilden weten of onze leveranciers
hun chemische stoffen gaan registreren. Een groot deel van hen liet lange tijd
niets van zich horen. Slechts een klein deel van hen kwam zelf met informatie.
Daardoor wisten we pas kort voor de deadline van de preregistratie waar we aan
toe waren’, zegt Richard Spanjer, logistiek manager bij Triferto.

‘Vanwege de importen hebben we dertien chemische stoffen gepreregistreerd.
Als bedrijf van 50 werknemers zijn we niet geéquipeerd om zelfstandig met
REACH aan de gang te gaan. Via de Vereniging van Kunstmest Producenten zijn
we in contact gekomen met Synchem Plus. Die heeft ons op het juiste spoor
gezet. In de komende REACH-fase laten we de registraties via Synchem Plus
lopen, evenals de contacten met de SIEF’s, want we hebben ons bord meer dan
vol met andere zaken. Verder moeten de veiligheidsinformatiebladen bijgewerkt
worden. Dat willen we allemaal professioneel voor elkaar hebben en Synchem
Plus ondersteunt ons daarbij.’
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